2018廣州天英匯國際創新創業大賽台灣賽區
活動方案(懶人包)
一、比賽項目：
 新一代資訊技術、人工智慧、文化創意、新材料、生物醫藥、其他高端服務業等。
二、參賽條件：
已在台灣或大陸註冊，成立時間不足5年，主營業務具有前瞻性、創新性，具備發展潛力和市場前景的未上市企業。
報名需提交資格證明文件：
1、 身份證明：
(1)台灣籍人士：台灣身份證（影本）或台胞證（影本）。
(2)非台灣籍人士：尚在台灣地區學習且學習時間超過3年的提交護照、台灣地區高校學習
證件或證明（影本）。
2、企業資格證明：營業執照（影本）或營利事業登記證（影本）。
三、報名時間與方式：
1、大賽報名時間為2018年09月06日至2018年10月21號。
2、報名表如附件一。
3、將報名表及相關材料回傳報名專用e-mail :gatypioneer@163.com。
4、提交材料
 (1)大賽報名表1份及身份資格、企業資格證明文件影本。
 (2)大賽商業計劃書1份(參閱附件二)。
 (2)可另行提供專案的介紹圖片、視頻或實體產品等補充材料。
四、比賽時程：
1、2018年9月21日至9月29日於台灣台北、台中、台南、高雄辦理四場青年創業分享會
(1)台北場:2018年09月21日。
(2)台中場:2018年09月22日。
(3)台南場:2018年09月28日。
(4)高雄場:2018年09月29日。
2、報名時間為2018年09月06日至2018年10月12號。
3、2018年10月15—17日台灣賽區初賽(採書面審查) 。
4、2018年10月20日公佈晉級台灣賽區決賽團隊。
5、辦理青年創業訓練營
(1)台北場:2018年10月27日。
(2)台南場:2018年10月28日。
6、2018年11月2—4日台灣賽區決賽(地點另行公佈)
(1)北區決賽:2018年11月2日
(2)中區決賽:2018年11月3日。（上午）
(3)南區決賽:2018年11月3日。（下午）
7、2018年12月廣州國際創新節(地點:廣州市)。
晉級總決賽團隊前十名隊伍(每隊兩人)，台灣賽區組委會提供所有機票食宿費用。
五、評分方式：
1、初賽採取書面審閱，審查報名團隊商業計畫書為原則。
2、決賽賽採取現場“8分鐘演講+7分鐘答辯”的方式進行評審。
六、評分標準：
1、產品競爭力（權重30%）：項目創新性、特色性和開發進展等整體情況，在技術、理念、創意以及產品推廣行銷等方面的獨創性和領先性。
2、市場前景（權重20%）：項目所占市場規模和潛力情況，考察產業背景、產品定位、市場需求、競爭環境、未來發展前景等。
3、團隊素質（權重20%）：主要創始人履歷、能力表現以及資源，核心團隊的構成、穩定性和互補性，專案經歷、能力表現、管理狀況等。
4、盈利模式（權重20%）：專案運營模式和盈利模式創新，企業發展的預期，包括營業收入及增長率、毛利率預測等，對面臨的技術、市場財務等關鍵問題，提出合理可行的風險規避計畫。
5、財務管理（權重10%）：項目財務收支分析和融資及風險分析等財務情況，股本結構與規模、資金來源與運用，盈利能力分析，風險資金退出策略等。
七、評審成員：
台灣與大陸知名的創投風投機構、企業、金融機構、大專院校及行業協會、孵化基地的專家組成。
八、比賽獎金(人民幣)：
1、台灣賽區獎勵
(1)台灣賽區決賽錄取以不超過20個名額為原則。
(2)落戶獎金--人民幣10萬元/團隊（註冊後給予現金獎勵）。
(3)租金補貼--註冊成立後滿12個月一次性資助，最高不超過10萬元人民幣。
2、各項扶持措施
(1)政策支持
落戶天河的大賽獲獎專案可優先獲得天河區產業發展及科技創新系列政策專項等一系列優惠政策支持；落地專案視發展情況可優先推薦申報國家、省、市各級政府關於人才獎勵、技術研發、稅收減免、用房支持、融資擔保、貸款貼息等各項優惠政策專項。
(2)風險投資
天河區戰略性新興產業創業投資引導基金和大賽合作投資機構將為大賽獲獎專案提供總計3億以上的創業投資資金。
(3)落地對接
大賽組委會將組織風險投資機構、知名企業、孵化園區、雙創服務機構等單位，與參賽專案進行專項落地對接，做好專案在天河區落地的各項具體服務工作。
所有進入決賽的專案優先進入天河眾創孵化聯盟成員園區進行專案孵化、培育，享受各項優質高效的創新創業專業服務。
(4)宣傳服務
為獲獎專案製作專案和團體全媒體的宣傳推廣整體方案，包括視頻拍攝與傳播、專題採訪與報導、展會參展與推介、權威榜單參評與發佈等一系列宣傳活動。
(5)跟蹤服務
定期回訪參賽專案團隊，及時掌握專案運行情況；兌換落實大賽各項獎勵及政策，做好獲獎團隊申請各類項資助資金及其他配套政策的相關工作；
附件一
2018廣州天英匯國際創新創業大賽
台灣賽區報名表
編號：                 

	項目負責人
（法人代表）
	
	身份證號
/台胞證號
	
	相片


	註冊資本
	
	聯繫電話
	
	

	註冊時間
	
	EMAIL
	
	

	聯繫地址
	
	

	參賽項目
及企業名稱
	    

	項目階段
	□創意階段□計畫階段□啟動階段□運營階段

	項目領域
（選擇）
	□新一代資訊技術 □人工智慧 □生物醫藥 □高端服務 □新材料
□文化創意       □ 其他       （請注明）        

	項目簡介
（300字以內）
	

	團隊主要成員
（10人以內）
	姓名
	性別
	年齡
	職務及主要工作職責
	聯繫方式

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	承諾：本人已詳細閱讀天英匯大賽的參賽說明，並承諾遵守大賽的相關規定，同意無償提供參賽項目說明，由大賽組委會公開推介。本人承諾提供的規劃書所涉及的技術、經濟效益、社會效益等有關檔、資料和證明材料真實。本參賽專案未剽竊他人的成果，未侵犯他人的智慧財產權等權利，若發生與上述承諾相違背的情形，由本人自行承擔全部法律責任。
專案負責人（簽名）            

年    月     日

	大賽臺灣賽區執行方資格審核意見
□符合參賽資格，同意報名。
□不符合參賽資格，不同意報名。        
                                                        （公章）
年    月     日                                            


	天河區臺灣事務辦公室資格審核意見
根據《廣州市天河區推動臺灣大學生實習和臺灣青年創新創業實施辦法》，審核意見如下：
□符合參賽資格，同意報名。
□不符合參賽資格，不同意報名。        
                                                        （公章）
年    月     日     


附件二
廣州天英匯國際創新創業大賽台灣賽區
商業計畫書主要內容 (參考範本)

參賽項目提交商業計畫書等相關材料，由專家評審團根據評分細則評選出晉級下輪比賽的人員名單，並向各參賽人員回饋評審意見和建議。
格式要求：
1、 商業計畫書採用PPT格式，按範本形式填寫，電子檔形式提交。
2、ppt統一控制在10-15張之間，多用表格和圖示等結構化資訊表達方式。
(1)項目所處的行業背景（1張ppt:一段話講明專案的定位內容）
    是在什麼樣的行業發展背景下做出這樣一個項目，項目是對傳統行業的創新性改造，還是挖掘創造了一個新興子行業，項目未來的發展空間有多大。舉例：布塔科技是一家以智慧玩具的軟硬體開發及解決方案設計為主要業務的科技創意型創業企業，致力於打造面向青少年用戶的互動玩具解決方案及分發平臺。公司通過“智慧硬體+移動遊戲”的產品形式，將智慧玩具與虛擬遊戲完美結合，讓玩具實現與螢幕直接交互、收集養成和互動社交等全新玩法，賦予玩具靈魂。
(2)產品與服務，以及專案定位（1-2張ppt,根據投資人對行業的普遍認知程度而定）
項目以什麼樣的方式提供了什麼樣的產品及服務，服務物件是誰，要有清晰的市場定位。
 A、行業競爭情況及問題現狀。
 B、行業發展階段及前景等大背景。
 C、新進入者的市場機會。
 D、項目切入點及差異化策略。
 E、進一步說清楚專案的產品/服務內容、結構、形態和載體。
 F、服務物件描述（客戶/使用者畫像），可以圖示化。
(3)項目的商業模式（1-2張PPT，根據業務板塊多少而定）
    項目通過什麼樣的技術或商業模式等創新手段解決了行業中的某個/某些痛點問題，是否有人願意為解決這種問題而買單，是否具備商業價值；項目是怎麼設計收入模式的，希望哪些人或市場參與方為項目的哪種產品/服務買單。
(4)項目的階段性成果（1-2張PPT)

    項目當前處於什麼樣的發展階段，處於0-1的驗證階段，還是1-100的規模化擴張階段。創立以來每個重要階段都通過哪些核心策略取得了哪些主要成果，對照分析當前的核心經營資料。
 A、人員組建情況，是否已有比較完整的組織架構，核心人員是否尚有空缺。
 B、整個商業的流程及合作體系是否已經理順。
 C、項目的市場驗證情況。
 D、階段性策略及經營成果，儘量用資料講話。
(5)創業團隊實力（1-2張PPT）
    創業團隊的綜合實力如何，磨合程度如何，行業理解能力和資源調動能力如何，能夠支持項目走到哪一步或多大的體量；創業項目要突破發展瓶頸，團隊未來需要引入什麼樣的外部血液，反觀當前的股權結構設計特點，是否為未來引入新的合夥人級別的人才留有足夠空間。
 A、核心團隊的履歷背景，團隊之間的互補和磨合程度。
 B、團隊的行業經驗資源及與項目之間的匹配度。
 C、團隊的股權分配設計，給未來新合夥人的加入預留的股權空間。
 D、演講時通過創業者的創業激情、領袖氣質、邏輯思維、交流表達等方面展示創業者的個 
    人魅力。
 E、帶著光環創業的，創始團隊非常優異的，可以放在第二張或第三張ppt介紹。
(6)項目的核心競爭優勢（一張PPT）
    多維度和多層次挖掘專案的核心競爭力，總結專案獲得成功所需要的幾大核心要素，哪些成功要素相對欠缺。圍繞天時（大勢、時機）、地利（切入點、模式、技術、資源等）、人和（團隊、外部智庫），以及項目當前已構建的市場競爭壁壘、項目未來的格局定位，進行總結性闡述，分點列示。
(7)項目的發展規劃（發展規劃及財務預測：1-2張PPT，發展規劃與財務預測各一張）
    未來半年、一年的階段性發展計畫及目標是什麼，相應地要做哪些方面的投入，對應的投入產出及利潤是多少，需要從外部解決的資金量有多大。
 A、未來半年、一年、三年的階段性發展目標。
 B、階段性目標的實施路徑或核心策略。
 C、未來一年的投入產出計畫，資金缺口多少。
(8)項目的融資計畫
    融資的目的及資金使用計畫，稀釋多少股權引入多少資金，希望投資人提供資金之外的哪些幫助支持。
 A、外部資金的計畫需求量及稀釋的股權比例。
 B、融資目的及資金使用計畫。
 C、希望投資人提供資金以外的哪些幫助支持。
